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EDITORIAL

Guido Salentinig
Geschaftsfuhrer

WERTE LESERIN, WERTER LESER,
GEBERIT HILFT.

Das klingt zwar simpel, ist aber ein Rundumversprechen,
das Geberit in der Vergangenheit Uberzeugend eingeldst
hat. In diesem Heft demonstrieren wir Ihnen dies am
Beispiel unserer Dusch-WCs. Der Geberit Service beginnt
lange vor dem Verkauf des Gerats — mit Informations-
broschuren, Test-WCs, Trainings fur Verkaufsberatungs-
personal. Aber auch bei der Installation gibt es breite
Unterstltzung durch Geberit, sei das mit Video-Tutorials,
installationsfreundlichem Produktdesign oder einer fix

der Verpackung beiliegenden ergonomisch optimierten
Installationshilfe. Und den Endkundinnen und Endkunden
hilft Geberit schlieBlich mit intuitiver Bedienung, einem

gut verfugbaren Servicetelefon und je nach Situation seit
Kurzem sogar mit einem Fernwartungsangebot.

Diese Art von Service ist fur uns bei Geberit eine Selbst-
verstandlichkeit. Denn wir sind Uberzeugt, dass gute Produkte
durch ein umfassendes Serviceangebot noch besser wer-
den - und unsere gemeinsamen Kundinnen und Kunden
noch zufriedener.

Ich winsche Ihnen eine spannende Lekture.

lhr Guido Salentinig
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GEBERIT FLOWFIT

JETZT OHNE
It MAL DAUMEN

L iy, 49T urrelerts

FlieBend einfach planen kann man jetzt ohne Abschatzungen. Geberit sorgt fur
einen schnellen Zugriff auf zuverlassige BIM-Daten und unterstitzt umfassend

KN OW bei der normgerechten Planung. Mit nur einem Klick kénnen alle fir die Rohraus-
legung relevanten Artikel geladen werden. Reibungsloser Datenfluss von Anfang an:
H W Das ist die Zukunft der Sanitarplanung.

INSTALLED

www.geberit.at/flowfit
www.geberit.at/bim



GEBERIT FACHSEMINARE IM
HERBST

Wissen und Bildung sichern Wett-
bewerbsvorteile und entscheiden
dartber mit, wie erfolgreich wir in
Zukunft sind. Das gilt nicht nur flr
Volkswirtschaften, sondern auch
fur jedes Unternehmen und fir je-
den Einzelnen. Mit unseren Semi-
naren moéchten wir lhnen genau die
Informationen und Fahigkeiten ver-
mitteln, die Sie erfolgreicher ma-
chen und mit denen Sie auch kinf-
tig gutim Geschéaft bleiben. Neben
unseren eigenen Fachreferenten
setzen wir externe Trainer ein, um
lhnen flir alle Themenbereiche
hoéchste Kompetenz zu bieten. In-
formieren Sie sich noch heute Gber
alle Themen, Termine und die de-
taillierten Programme auf unserer
Website, wo Sie sich auch gleich
anmelden kénnen:

www.geberit.at/seminare

NEWS

B GEBERIT

KOMPETENZ IN LUFT UND WASSER

GEBERIT UND TROX

Die Digitalisierung in der Gebaudetechnik schreitet mit
Riesenschritten voran. Sie bietet viele Vorteile fur den
wirtschaftlichen, ressourcenschonenden und hygie-
nischen Betrieb von Sanitér- und von Luftungssyste-
men. Eine Seminarreihe von Trox und Geberit warf im
Juni 2023 einen spannenden Blick auf die aktuelle
Situation und die bevorstehenden Entwicklungen.

Anvier kompakten Seminarnachmittagenin Innsbruck,
Graz, Wien und Linz prasentierten die Experten von
Geberit und von Trox die aktuellen Entwicklungen im
Bereich Digitalisierung in der Gebaudetechnik und die
Treiber dahinter, sowie Wissenswertes rund um die
intelligente Planung und den effizienten Betrieb von
technischen Anlagen in Gebauden. Mehr als 250 inte-
ressierte Teilnehmerinnen und Teilnehmer insgesamt
zeigten sich beeindruckt von den Méglichkeiten und
den Vorteilen, die eine Digitalisierung und eine Auto-
matisierung in der Geb&udetechnik mit sich bringen.

IHRE MEINUNG FREUT UNS!

Wir bedanken uns fir die zahlreiche Teil-
nahme an der Leserinnen-und Leserbefra-
gung zu unserem Kundenmagazin ,Know-
how" im Marz dieses Jahres. Besonders
freut uns, dass das Feedback, das wir er-
halten, durchwegs positiv ist: Mit unserer
Themenwahl sind unsere Leserinnen und
Leser insgesamt zufrieden bis sehr zufrie-
den.Im Durchschnitt erhéalt unser Kunden-
magazin als Ganzes von unseren Leserin-
nen und Lesern 4,31 von 5 mdglichen
Punkten. Die Anregungen, die Sie uns mit-
gegeben haben, werden wir nach und nach
umzusetzen versuchen.

DIE GEWINNER DER RADDRESSEN
Uber eins der fiinf Raddressen, die unter
allen Teilnehmenden verlost wurden, dur-
fen sich freuen: Wolfgang Maizner (OAG,
Kematen), Roland Mdiller (Indutherm, Linz),
Helmut Scheikl (Fa. Alois Paar, St. Barbara),
Thomas Wallner (im Bild, Grillenberger
GmbH, Baumgartenberg), Glinther Zé6gge-
ler (Niederegger & Haslinger, Bruck an der
Glocknerstrafe).



KOMPETENZEN

PRUFVERFAHREN FUR DUSCH-WCS

SUCHT PAST

Wie effektiv ist eigentlich ein Duschstrahl? Dafur eine Norm
zu finden, die internationale Akzeptanz findet, erwies sich

fur die zustandige Normierungsorganisation als Herkules-
aufgabe. Doch dann hatten zwei Geberit Mitarbeiter die
entscheidenden Geistesblitze.

N

Der Test wird mit exakt definierter
Wassertemperatur, Wasserdruck
und Duschdauer durchgefihrt.

Dieser Auftrag war alles andere als alltaglich. Markus
Ott, Projektleiter und Techniker des Sanitérlabors von
Geberit, sah sich mit der Aufgabe konfrontiert, ein
Messverfahren fir die Reinigungswirkung des Wasser-
strahls von Dusch-WCs zu entwickeln. Anforderung:
Reproduzierbar und vergleichbar muss es sein. Und
mehrheitsféhig. Denn verabschieden wirde das Ver-
fahren das Norm-Komitee der International Electro-
technical Commission (IEC). Hier nehmen neben den
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Nach dem Test ist die Platte bereit fur
das Auszéhlen der ausgesplilten Lécher.

Teilnehmenden von Geberit auch Vertreter der japani-
schen Unternehmen Toto und Panasonic sowie Mit-
arbeitende der spanischen Roca Einsitz.

DIE IDEE MIT DER LOCHPLATTE

Markus Ott machte sich ans Werk - und fand die L6-
sung mithilfe einer Lochplatte: Die zwischen zwei und
zehn Millimeter dicken Platten weisen ein Gitternetz
aus kleinen Léchern auf, die mit einer Paste gefullt und



dannvom Duscharm ausgewaschen werden. Als Mess-
kriterium zahlt — bei exakt definierter Wassertempera-
tur, Wasserdruck und Duschdauer — die Anzahl aus-

gespulter Locher. Die Lochplatte wurde vom
Norm-Komitee einstimmig verabschiedet, bei der
Paste waren die Meinungen allerdings geteilt.

Die asiatischen Protagonisten schworen auf eine soja-
haltige Miso-Paste, die westliche Fraktion beharrte fir
den Testauf handelsiiblichem Senf. Erschwerend kam
hinzu, dass keine der beiden Massen das Kriterium
einer standardisierten Paste erfillte. Mit der Suche
nach einem Ausweg wurde Markus Gantenbein, Leiter
des Materiallabors der Abteilung Technologie und In-
novation bei Geberit, beauftragt. ,Mir war klar, dass nur
eine synthetisch hergestellte Paste das Seilziehen im
Komitee beenden wirde”, halt er riickblickend fest.

REZEPT NACH GROSSMUTTERART

In den kommenden Wochen sollte das Licht im Mate-
riallabor abends langer als gewoéhnlich brennen —
Gantenbein entwickelte Pasten. Nach mehreren Proto-

typen und Versuchen wurde er fiindig. Eine Rezeptur
aus Zitronensaure, Kalziumchlorid, Zellulose, Wasser,
einem Schuss Lebensmittelfarbe und Pektin — ein
Geliermittel, das GroBmutter schon zur Herstellung von
Marmelade nutzte, schienihm kompromisswirdig. Und
er sollte recht behalten: Die Paste hielt der kritischen
Prifung sdmtlicher Komitee-Mitglieder stand. Miso und
Senf waren Geschichte.

Die Messung der Duschstrahl-Reinigungswirkung ist
nur eines von aktuell 13 beschriebenen Testverfahren
flr ein Dusch-WC, welche die IEC unter der etwas sper-
rig formulierten Normbezeichnung ,Elektrisch betrie-
bene Sprihsitze fir den Haushalt und dhnliche Zwecke"
zusammenfasst. Beijedem einzelnen Testverfahren gilt
es, einen Konsens oder Mehrheitsentscheid zu
finden. So spricht Markus Gantenbein denn auch von
.knochenharter” Normarbeit: ,Niemand im Komitee
mdchte einen Standard, die den eigenen Produkten
zum Nachteil gereicht. Daher wird jedes Detail der Test-
verfahren ausgiebig verhandelt.”



SERVICE & DIENSTLEISTUNG

DAS GEBERIT AQUACLEAN RUNDUM-SERVICEVERSPRECHEN

CEINZIGARTIGE SERVICES

Womit Uberzeugen Sie |lhre Kunden, wenn es um das Thema
Dusch-WC geht? Wer ein Dusch-WC kaufen will, braucht
Vertrauen in die Marke, in die Qualitat und in eine umfassende
Serviceleistung. Damit Badberaterinnen und Badberater

in ihrer Betreuung optimal unterstutzt sind, bietet Geberit ein
ganzheitliches Serviceversprechen.

Mehr Information finden Sie online oder
fragen Sie lhren Geberit Verkaufsberater.
www.geberit-aquaclean.at/service

UNSER SERVICE, DAMIT IHNEN DER VERKAUF
VON GEBERIT AQUACLEAN GELINGT

IHRE BERATUNG FUR SIE IM

Schulungen von Geberit informieren
Sie regelmaBig Uber aktuelle

Breit gestreute Online-Kampagnen
und Verbraucher-Events machen

Trends und technische Innovationen
in der Dusch-WC-Welt. Lernen

Sie Gesprachsstrategien, um sicher
Uber das Thema Intimreinigung

zu sprechen.

Hochwertige Verkaufsunterlagen
dienen lhnen als Verkaufssupport
und helfen lhren Kunden als fun-
dierte Entscheidungshilfen.

Dank Showroom-Modellen lasst sich
das AquaClean Sortiment ideal pra-
sentieren. Mit Test-Toiletten auf lhrem
Kunden-WC schaffen Sie ein direktes
Erlebnis flr lhre Interessenten.

Know-how Herbst 2023

auf Geberit Dusch-WCs aufmerk-
sam, damit Interessenten den Weg
zu Ihnenin die Ausstellung finden.

Die Platzierung unserer Partner auf
unseren Kanalen garantiert Ihnen

Sichtbarkeit, wenn sich potenzielle
Kéufer ndher informieren méchten.



SERVICE & DIENSTLEISTUNG
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UNSER SERVICE, DER IHREN KUNDEN
NACH DEM KAUF SICHERHEIT GIBT

GEBERIT AQUACLEAN:

IHR KUNDE,

Auf Fragen zum Dusch-WC liefert
Geberit Ihren Kunden kompetente
Antworten — via App, Chatbot

oder via Geberit Endkunden-Hotline.

Mittels Fernzugriffs Iasst sich das
Gerat lhrer Kunden von unserer Zen-
trale aus Uberprufen. So kdnnen
Storungen schnell behoben werden.
Wird ein Einsatz vor Ort notwendig,
ist dank dem flachendeckenden
Serviceteam schnell jemand bei
Ihren Kunden zu Hause.

Verbrauchsmaterialien wie Reini-
gungsmittel oder Ersatzdisen sind
prompt verflgbar: direkt bei Ihnen
im Geberit Verbrauchsmaterial-Auf-
steller oder via unserem Webshop.

MARKENQUALITAT KOMMT
GUT AN

Etablierte Marken geben lhrer Kundschaft
Sicherheit bei der Kaufentscheidung fir
ein hochwertiges Produkt.

Geberit hat das Bedurfnis nach mehr
Hygiene und Sauberkeit frih erkannt und
bereits 1978 das erste WC mit Dusch-
funktion eingefiihrt. Uber die letzten vier
Jahrzehnte hat Geberit konsequent an
der Weiterentwicklung der Technik und
dem Dusch-WC-Erlebnis gearbeitet.

Mit einer Garantiezeit von mindestens
zwei Jahren und einer 25-jahrigen
Ersatzteilgarantie entscheiden sich Ihre
Kunden fur ein Produkt, das fur lang-
fristige Zufriedenheit sorgt.

Ubrigens: Die Garantie kann kostenlos
um ein Jahr verlangert werden.

www.geberit-aquaclean.at/garantie




SERVICE & DIENSTLEISTUNG

DAS GEBERIT AQUACLEAN RUNDUM-SERVICEVERSPRECHEN

EINZIGARTIGE

S

—RVICES

BIS ZUM VERKAUF

Was gibt Innen Sicherheit, wenn Sie bei Ihrem Kunden ein AquaClean
Dusch-WC installieren? Fur die Montage von Dusch-WCs méchten
sich Installateure auf reibungslose und wirtschaftliche Arbeitsablaufe
verlassen. Um sie dabei umfassend zu unterstitzen, sichert Geberit
den Sanitarfachbetrieben ein ganzheitliches Serviceversprechen zu.

10

360°

UNSER SERVICE FUR IHRE
EFFIZIENTE INSTALLATION

IHR HANDWERK
UNSER SERVICE

cill

Klare Montageanleitungen und aus-
fuhrliche Montagevideos erklaren
die Arbeitsschritte und unterstitzen
Sie bei der schnellen und sicheren
Installation.

Alles aus einer Hand: Dank perfekt
aufeinander abgestimmte Kompo-
nenten vor und hinter der Wand so-
wie einer ausgezeichneten Produkt-
qualitat gelingt lhnen die Installation
mit bewahrten Installationsroutinen.

Sparen Sie Zeit bei der Kundenein-
weisung dank der weitgehend selbst-
erklarenden Bedienung der AquaClean
Dusch-WCs.

Mehr Information:
www.geberit-aquaclean.at/service

Know-how Herbst 2023

IMMER FUR SIE
ERREICHBAR

@ Fir Unterstiitzung ist Ihr Geberit
122

Verkaufsberater immer fur Sie an-
sprechbar und kommt auf Wunsch
zu lhnen auf die Baustelle.

Schulungen von Geberit informieren
Sie regelmaBig tber aktuelle Trends
und technische Innovationen in der

Dusch-WC-Welt, damit Sie stets auf
dem neusten Stand sind.

i)

72\ Die kompetenten Mitarbeitenden an
| der Hotline von Geberit liefern lhnen
&~ Antworten auf Ihre Fachfragen.



SERVICE & DIENSTLEISTUNG

UNSER SERVICE, DER NACH DEM
EINBAU SICHERHEIT GIBT

IHR KUNDE,
UNSER DIENST

B

Ihre Kunden sind in guten Handen:
Auf Fragen zum Dusch-WC liefert
Geberit lnren Kunden kompetente
Antworten — via App, Chatbot oder
via Geberit Endkunden-Hotline.

Per Fernzugriff lasst sich das Gerat
lhrer Kunden von unserer Zentrale
aus uberprifen. So kdnnen Stérun-
gen oft schnell behoben werden.
Fir Vor-Ort-Einsatze ist ein Mitar-
beiter des flachendeckend organi-
sierten Serviceteams schnell bei
lhren Kunden zu Hause.

Verbrauchsmaterialien wie Reini-
gungsmittel oder Ersatzdusen sind
prompt verfligbar: direkt bei lhnen
im Geberit Verbrauchsmaterial-Auf-
steller oder auch via unserem Web-
shop.

GEBERIT AQUACLEAN:
NEU: SERVICE AUCH PER
FERNWARTUNG

Service wird bei Geberit schon seit jeher
groBgeschrieben.

Die Endkunden-Hotline und ein eigenes
Serviceteam fur Geberit AquaClean
unterstlitzen Sie als Installateur schon
seit Jahren.

Neu und einzigartig in der Sanitarbranche
ist seit heuer die Fernwartung ftir Geberit
AquaClean. Unsere Technikerinnen und
Techniker kdnnen die Gerate per Fernzu-
griff von der Zentrale aus Uberprifen und
verschiedene Probleme beheben.

Das setzt die Gerate oft schnell wieder
in Betrieb, spart Service-Einsatze und
Wartezeiten und erhéht die Kundenzu-
friedenheit.

www.geberit-aquaclean.at/service

1



Geberit Brenta Waschtischarmatur

f fir Wandmontage.

'PRODUKTSORTIMENT

WARZ MATT -
GELUNGENER
SCHACHZUG IM BAD

Das Sortiment von Geberit umfasst immer mehr Produkte in der
Trendfarbe Schwarz matt. Seit April erganzen Wannenarmaturen,
Ablaufblenden und Lichtspiegel in Schwarz matt das Sortiment.

Auch die berthrungslosen Waschtischarmaturen Brenta und Piave
werden in Schwarz matt produziert. In Kombination mit Holz
oder Naturstein kommen sie im Bad besonders gut zur Geltung.
Option Plus Square
Lichtspiegel.
et

12

“ba; ; pi
Geberit Typ 10

Fernauslésung.

>

Drehbetatigung fiir
Badewannenab-
und Einlaufgarnitur.

Know-how Herbst 2023
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PRODUKTE & NEUHEITEN

.Schwarz hilft, Bader stilvoller
erscheinen zu lassen”

CHRISTOPH BEHLING, DESIGNER

Schwarzist eine Trendfarbe, die besonders flexi-
bel mit allen Farben und Materialien kombiniert
werden kann. Setzt man Schwarz im Bad ein, er-
reicht man so eine Asthetik mit weniger Reflexion
und weniger Helligkeit, wie bei matten Oberflachen
auch. Das lasst Bader wohnlicher und stilvoller er-
scheinen. Die Wahl schwarzer Produkte ist sehr
individuell, und wenn man es nicht Ubertreibt, ist
der Farbtrend recht zeitlos. Bader werden im
Schnitt alle 20 Jahre renoviert, daher mein Tipp:
Lassen Sie Freiraume im Bad, damit Sie dort wech-
selnde Trends mit Wandfarben, Accessoires und
Details einfach und spielerisch aufnehmen kén-
nen. Bei fest installierten Produkten wiirde ich
immer zuerst auf zeitlose Qualitat achten. Weiters
muss man wissen, dass Verschmutzungen bei
manchen Produkten etwas sichtbarer sind. Auf
den schwarzen Geberit Sigma Betatigungsplatten
helfen hier die Anti-Fingerprint-Beschichtungen.”

&«

Geberit Sigma20
Betéatigungsplatte.

/7 O\
o

/"N
Nt

&«

Geberit Sigma30
Betéatigungsplatte.

ap

— Geberit CleanLine80

Duschrinne. /‘

'

-
/ »

/‘i/-'-

—

P

Geberit Monolith Plus
Sanitarmodul mit
Geberit AquaClean
SEIEN

¥

.lch setze Schwarz ein,
um Atmosphare zu schaffen”

ANDRIN SCHWEIZER, ARCHITEKT

.Ich empfehle, die Farbe Schwarz bewusst und
eher sparsam einzusetzen, um ihr nicht die Kraft
zu nehmen. Schwarze Armaturen strahlen Selbst-
bewusstsein aus und machen deutlich: Hier wohnt
ein designaffiner Mensch. Ich setze Schwarz ein,
wenn ich eine Atmosphéare schaffen méchte, die
an eine luxuridse Wellnessanlage erinnert. Bei Um-
bautenist die Farbe hilfreich, um das Neue bewusst
vom Alten zu unterscheiden. Zu schwarzen, matten
Oberflachen kombiniere ich Maﬁerlallen mit viel
Charakter. Zum Beispiel hanngaS|erte Fllesen Na-
tursteine mit einer starkenNaserung uhd unbe-

—
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REFERENZPROJEKTE

VERSORGUNGSSYSTEM GEBERIT FLOWFIT

ZWEI| JAHRE - ERFOLGS-
STORY IN GANZ EUROPA

Das neue Versorgungssystem Geberit FlowFit hat sich in
vielen Landern Europas in kurzester Zeit etabliert. Dafur gibt
es gute Grunde. Ein Blick auf vier Projekte in vier Landern.

430 WOHNUNGEN RENOVIERT

RYMARKSVANGET (DANEMARK)

In Déanemark fiihrt Geberit das neue Rohrleitungssys-
tem im April 2022 ein. Kurz darauf beginnen die Reno-
vierungsarbeiten von 430 Wohnungen in Rymarksveaen-
get — mit Geberit FlowFit. Die Sanitérfirma @ens VVS
ist eine der ersten im Land, die Geberit FlowFit instal-
liert. Das System Uberzeugt die Installateure, weil fir
die Installation zwei Pressbacken gentigen, um bis zu
acht verschiedene Rohrdimensionen zu verpressen.
Damitlasst sich ein GroBteil der Installationen komplett
ohne Backenwechsel verarbeiten. Aber auch wegen
des Supports. Geschaftsfihrer Kenneth Nordstedt
sagt: .In ausfihrlichen Schulungen bekamen die
Installateure Antworten auf ihre Fragen und mussten
daher in keinem Handbuch nachschlagen.”

GEBERIT FLOWFIT FUR EIN
GEMEINSCHAFTSPROJEKT

SALDERATZEN (DEUTSCHLAND)

Im deutschen Dorf Salderatzen liegt ein Gutshof der
besonderen Art. Das Gemeinschaftsprojekt mit dem
Namen ,Ein Ding der Méglichkeit” will eine neue Wohn-
und Arbeitswelt verwirklichen. Vor der Realisierung
dieser Vision brauchen die alten Hauser inklusive Trink-
wasseranlage eine Sanierung. Eine effiziente, sichere
Montage ist entscheidend - ein Fall fiir Geberit FlowFit.
Ralf Muhle, verantwortlich fur die Installationsarbeiten,
ist begeistert: ,Wir konnten schneller arbeiten und
haben in kirzerer Zeit mehr geschafft”, sagt er.

14 Know-how Herbst 2023



METALLWALZER BAUEN AUS

REINACH (SCHWEIZ)

Kaltband AG walzt Metalle kalt, aus denen spater Pro-
dukte wie Sdgen oder Messer entstehen. Die Auftrags-
blcher des Unternehmens aus Reinachin der Schweiz
sind gut geflllt, weshalb eine neue Werkshalle noétig
ist. Fir sémtliche Sanitar- und Heizinstallationen kommt
dabei Geberit FlowFit zum Einsatz — ,damit wir keine
Materialunterschiede haben", wie André Widmer von
der Installationsfirma AW Haustechnik sagt. Die Mit-
arbeitenden missen gut zwei Kilometer Rohre auf einer
nicht alltéglichen Hohe installieren — und kénnen dank
seitlichem Pressindikator die Pressstellen deutlich ein-
facher erreichen. Man sei mit Geberit FlowFit fast drei-
mal so schnell wie mit herkdbmmlichen Versorgungs-
systemen, sagt André Widmer. ,Einfach hochhangen,
verpressen und gut ist.”

REFERENZPROJEKTE

HEIZUNG UND KUHLANLAGE FUR
LAGERHALLE

FJALKINGE (SCHWEDEN)

Gut gelagert ist halb gewonnen. Daflir muss die Tem-
peratur stimmen, gerade in einem Land wie Schweden
mit groBen Temperaturunterschieden zwischen den
Jahreszeiten. Fir die Heiz- und Kiihlanlage einer groBen
Lagerhalle im schwedischen Fjalkinge greift die Instal-
lationsfirma auf das im Land neu eingeflihrte Rohrlei-
tungssystem Geberit FlowFit zuriick —und dies in unter-
schiedlichsten Dimensionen. Von 16 bis 50 Millimeter
breit sind die Durchmesser der gewéhlten Rohre. Da
ist der Installateur froh, wenn er nicht fur jede Dimen-
sion eine eigene Pressbacke bendtigt.

15



DIGITALISIERUNG

INTELLIGENTE DATEN FUR DIE CLEVERE PLANUNG MIT BIM

UPDATE GEBERIT
BIM PLUG-IN

Das Geberit BIM Plug-in hat sich als unverzichtbares
Werkzeug fur Planer und Architekten etabliert, die ihre
Projekte mit der Building-Information-Modelling (BIM)-
Methode umsetzen. Mit den aktuellen Updates stehen
nun noch mehr Moglichkeiten zur Verfugung.

Verbindungswerkzeug

Die Planung soll so realistisch sein wie
nur moglich. Deshalb kénnen Planerinnen
und Planer jetzt nicht bendtigte Rohr-
segmente zwischen zwei Fittings mit dem
Verbindungswerkzeug entfernen und
diese direkt miteinander verbinden.

Mehr Information:
www.geberit.at/bim

16 Know-how Herbst 2023




DIGITALISIERUNG

Erweitertes Sortiment

Far das Geberit BIM Plug-in
stehen nun weitere Produkt-
daten zur Verfugung. Dazu
gehoren BIM-Daten fur das
Sanitarmodul Geberit Monolith
Plus, aber auch fur die Bad-
serien Geberit iCon und ONE.

Installationselemente
integriert

Die Installationselemente
Geberit Duofix sind jetzt im
Katalog-Modul des Geberit
BIM Plug-in verfigbar. Zudem
werden die Installationsele-
mente und Rahmen automa-
tisch mit den Paneelen dar-
gestellt. Wird eine genaue
Stuckliste fur Duofix bendtigt,
so kénnen Userinnen und User
diese nun auch muhelos erstel-
len. Die neue Funktion visuali-
siert nach der Berechnung die
Rahmen und Installationsele-
mente, sodass die Kalkulation
und Planung von vorgefertigten
Systemen maglich ist.
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BADRENOVATION IN EBIKON (SCHWEIZ)

GELUNGENE

VERWANDLUNG
MIT MONOLITH

Was mit dem Wunsch nach Verdnderung begann,
resultierte in einer Totalrenovation des Badezimmers.
Vom neuen Geberit AquaClean Tuma und dem
Sanitarmodul Monolith schwarmen die Hausbesitzerin
Heidi D'Apice Herger aus der Schweiz und der
Sanitéarinstallateur Philippe Kunz gleichermaBen.

Dunkel, altmodisch, mitgenommen - das war der Zu-
stand des 40 Jahre alten Badezimmers der Familie
D'Apice Herger aus Ebikon in der Schweiz. Der in die
Jahre gekommene Raum mit der engen Duschkabine
und den teils schadhaften Fliesen taugte nicht mehr.
So erstaunt es nicht, dass sich die vierkdpfige Familie
etwas Schéneres wiinschte.

Die Veranderung gelang mithilfe von Geberit Produk-
ten. Der Putz der Wande wurde entfernt, das alte Mo-
biliar rausgenommen und innerhalb weniger Wochen
war der Umbau abgeschlossen. Der Kontrast zwischen
altem und renoviertem Badezimmer ist groB.

SCHNELL UND EINFACH INSTALLIERT

Im neuen Bad spielt Komfort eine zentrale Rolle. An-
stelle der engen Duschkabine mit Stolperkante steht
nun eine komfortable, bodenebene Dusche mit der
Duschrinne Geberit CleanLine. Der Waschplatz der
Badserie Geberit ONE und der Spiegelschrank mit in-
tegriertem ComfortLight lassen den Raum zu jeder
Tages- und Uhrzeit im besten Licht erscheinen.

Die neue Toilette ist hygienischer und komfortabler.
.Wir haben uns fur ein Dusch-WC entschieden, weil die
Reinigung mit Wasser sauberer ist als jene mit WC-
Papier”, sagt Heidi D'’Apice Herger. Das alte, boden-
stehende WC lieB sie durch ein Geberit AquaClean
Tuma Dusch-WC, kombiniert mit dem Spulkastenmodul
Geberit Monolith, ersetzen. Dieses lasst sich schnell
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9

Installateur

Philippe Kunz ersetzt
das bodenstehende
WC mit einem moder-
nen Geberit Dusch-WC
AquaClean Tuma.

und einfach installieren und bietet den Vorteil, dass
vorhandene Abfluss- und Wasseranschlisse verwen-
detwerden kdnnen. Fir den Sanitarinstallateur Philippe
Kunzistes eine ideale L6sung bei Renovationen, wenn
der Spulkasten nicht hinter der Wand installiert werden
kann. ,Der Geberit Monolith bietet in solchen Fallen
eine wunderbare Alternative.”

Know-how Herbst 2023
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Dunkle, teils abge-
schlagene Wandflie-
sen pragten die Optik
des alten Badezim-
mers einer Familie aus
der Schweiz.

N

Nach der Renovie-
rung bietet der Geberit
Waschplatz Komfort,
Stauraum und perfek-
tes Licht.

<&«

Das Splilkastenmodul
Geberit Monolith
kann bei Renovatio-
nen einfach mit

den vorhandenen
Abfluss- und Was-
seranschliissen ver-
bunden werden.

Mehr Uiber diese Badrenovierung
und weitere Beispiele finden Sie
online:
www.geberit.at/badrenovierung
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NACHHALTIGE LOSUNGEN

KLEINER CODE, GROSSE WIRKUNG

KOMPAKT
VERPACKT

Ein kleiner QR-Code macht den groRen Un-
terschied. Dank ihm brauchen die MasterFix
Fittings massiv weniger Verpackungsmaterial.

>

Vorher (links) — nach-
her (rechts): Die
MasterFix Fittings
kommen neu mit viel
weniger Verpackungs-
material aus.

Die Montageanleitung kann
jetzt via QR-Code auf der
Schutzkappe des MasterFix
Fittings abgerufen werden.

Know-how Herbst 2023



Fotos: Ben Huggler

NACHHALTIGE LOSUNGEN

"Unscheinbar und klein, macht
der QR-Code einen groBen
Unterschied.”

Martin Granzotto
Projektmanager Industrial Engineering,
Geberit International

.Der Bergan Folie und Papier, der beim Auspacken der
MasterFix Fittings entstand, war sowohl den Kunden
als auch den Geberit Mitarbeitenden ein Dornim Auge”,
sagt Martin Granzotto, Projektmanager Industrial
Engineering am Geberit Hauptsitz in Rapperswil-Jona,
Schweiz. Jedes Fitting wurde in einen separaten Beu-
telverpackt, auf den die Montageanleitung aufgedruckt
wurde. FUnf bis zehn solche Beutel wurden wiederum
in einen gréBeren Beutel eingepackt, dieser wurde an-
schlieBend mit einer Klebeetikette versehen. Etwa drei
bis funf davon passtenin einen Karton. Es kostete rich-
tig Arbeit—und Nerven-ein einzelnes MasterFix Fitting
aus dem Karton zu entnehmen.

ACHT FUSSBALLFELDER WENIGER FOLIE

Neu kommt die Masterfix-Lieferung schlank beim Kun-
denan. Moglich macht es der auf die Schutzkappe der
Fittings gelaserte QR-Code. Dadurch wird die bisheri-
ge Einzelverpackung fir jedes MasterFix Fitting Uber-
flussig. Installateure kdnnen die Montageanleitung via
QR-Code aufihrem Mobilgerat ansehen. ,Unscheinbar
und klein, entfaltet der QR-Code eine groe Wirkung",
freut sich Martin Granzotto.

25 bis 50 Fittings haben neu in einem Karton Platz.
Anstatt einzeln verschweif3t, sind jeweils fiinf oder zehn
Fittings in einem Beutel verpackt. Die Materialreduk-
tionist dabeibeachtlich: Dank dieser Umstellung spart
Geberit pro Jahr 58 000 Quadratmeter Folie. Das ent-
spricht der Flache von etwa acht FuBballfeldern.

WENIGER KARTON, KEIN PAPIER MEHR
Eingespart werden auch weitere Ressourcen: 1,8 Ton-
nen Karton zum Beispiel. Die neuen Schachteln sind
kleiner — die alten Plastikbeutel brauchten sehr viel
mehr Platz. Zudem verzichtet man ganzlich auf Papier
in Form von beigelegten Montageanleitungen. Die
Montageanleitung wird einfach auf die Sammelbeutel
aufgedruckt. Zusammen mit dem eingesparten Papier
fur die Klebeetiketten, die noch bis vor kurzem auf die
Plastikbeutel aufgeklebt worden sind, senkt diese Ma-
terialreduktion den CO,-AusstoB um 24 Tonnen pro
Jahr.

WAS KANN EIN
MASTERFIX FITTING?

Der MasterFix verbindet Wasser-
anschliisse von Spiilkasten
oder Urinalen mit Rohrleitungen,
zum Beispiel Geberit FlowFit
oder Mepla.
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REFERENZOBJEKT

880 GULLYS FUR DAS XXXLUTZ ZENTRALLAGER

OSTERREICHS

GROSSTE DACHFLACHE

- Das neue Zentrallager der XXXLutz i

= ,Grﬂppe u/genlandls hen Zurndorf
~__beeindr 000
,-/j

_dfatmeter Lagerflache Logistik (gestapelt), 40 Hektar

Grundstticksflache, 189 000 Quadratmeter Dachfla-
~ che: Das sind die beeindruckenden Eckdaten des neu-
en Zentrallagers der XXXLutz Gruppe in Zurndorf, Bur-

genland. Die erste Baustufe ist bereits 2022
~ fertiggestellt worden und steht in vollem Betrieb. Die
~ zweite Baustufe wird dérzeit gebaut und wird das gréB-
~ telagerder Unternehmensgruppe in Europa komplet-
~ tieren. Die Firma Molin aus Wels istin diesem Abschnitt
~ firdie Gebaud echnlk’verantwortllch
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‘Platz fur ein Photovoltaik-Kraftwerk mit 15 MWp,

Dachflache absaugen

**-'r ,'

880 Gullys entwasse

Y el P e e

_,.GROSSTE HOCHBAU-BAUSTELLE EUROPAS S

/ Auf einer der groBten Hochbau- BausIeJLen-Europas
wurden in den letzten vier Jah:en 700000 Kubikmeter
Erde bewegt und unzahllge Tonnqmrarbeltet ——
Nachdem die Bodenplatte fur die beiden Bauteile mrt—-—'—‘_"
rund 3000 Bohrpfahlen stabilisiert wuraé\tglgten rund
1700 Stahlbetonstiitzen, in die die Stahlbe nfertig- =
teile eingehangt wurden. AnschlieBend wurden-Dach
und Fassade errichtet sowie die Gebaudetechnik i

talllert

KILOMETERLANGE ROHRLEI\T\UNGEN

Jetzt waren das Know-how und die Kompetenz der
Firma Molin gefragt: Insgesamt 3,8 Kilometer Geberit
Rohre fur Trinkwasser und Sanitar, 27,5 Kilometer
Mapress C-Stahl Rohre, 12,5 Kilometer Pluvia Ablauf-
leitungen und 540 Stlick Pluvia Dachelnla\{fe wurden
in qen letzten Jahren Zug um Zug in den Bauteilen 2a
und 2b eingebaut. Die imposante Dachfliche der bei-
den Bauteile zusammengenommen bietet nicht nur

dern auch fiir insgesamt 880 Pluvia Einléufe, die RS
Regenwasser von der 189000 Quadratmeter groBe k!

i
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DATEN & FAKTEN

— Grundstucksflache: 40 Hektar
— Gebaudeflache: 510 000 Quadratmeter
- Lagerflache Logistik (gestapelt):
1 000 000 Quadratmeter
— Dachflache: 189 000 Quadratmeter

— HKLS Ausflihrung Bauteil 1:
Ketec Gebaudetechnik, Graz

— HKLS Ausfuhrung Bauteil 2:
Molin GmbH & Co KG, Wels

EINE DACHFLACHE SO GROSS WIE

26 FUSSBALLFELDER

.Fur die Firma Molinist dies eine der gréBten Dachent-
wasserungsbaustellen in unserer 40-jahrigen Firmen-
geschichte. Wir freuen uns sehr, den Zuschlag fur die
Ausflihrung der HKLS-Arbeiten und der Dachentwas-
serung fur die Baustufe 2 bekommen zu haben”, sagt
Miriam Zauner-Brutter, Prokuristin. Das Osterreichi-
sche Unternehmen mit Sitzin Wels wurde 1983 in Linz

.Die erfolgreiche Umsetzung dieses
Projekts steht auf drei Saulen: Das sind
einerseits unsere kompetenten
Mitarbeitenden mit inrer langjahrigen
Erfahrung, ein intensives und aus-
optimiertes Detailengineering und an-
dererseits der verlassliche Partner
Geberit mit seinen engagierten Mitar-
beitenden auf allen Ebenen.”

Ing. Klaus Baschlberger
Prokurist, Firma Molin

gegriindet, das Team besteht heute aus rund 350 hoch
qualifizierten Mitarbeitenden. Molinist ein verlasslicher
Partner flr Planung, Ausfiihrung und Service in den
Bereichen Gebdudetechnik und Industrieanlagenbau.

.Wir haben uns flr die Zusammenarbeit mit Geberit bei
diesem Projekt entschieden und es nicht bereut. Das
Teamvon Geberit steht uns bei allen Anliegen, die wah-
rend des Bauablaufs auftreten, zur Seite. Zudem war
die Lieferfahigkeit aufgrund der GroBenordnung dieses
Projekts eines der ausschlaggebenden Kriterien flir
die Entscheidung zugunsten von Geberit", bekraftigt
Martin W., Projektleiter der Firma Molin.

REFERENZOBJEKT

&«

Gebéudetechnik-
Spezialist Molin aus
Wels sorgte fir die
Installation der Pluvia
Dachentwasserung

in und auf dem Bauab-
schnitt 2.

<«

Auf einer der groB-
ten.Hochbau-Baustel-
len Europas befindet
sich gerade ein wei-
terer Abschnitt des
Zentrallagers des M6-
belhdndlers XXXLutz
im Bau

&«

Dank der guten
Zusammenarbeit zwi-
schen Geberit und
Molin wird das Pro-
jekt zeitgerecht umge-
setzt. Im Bild von links:
Dieter Frank/Geberit,
Roland H./Molin,
Evelyn Sillipp/Geberit,
Thomas P./Molin,
Miriam Zauner-Brutter/
Molin, Manfred Peszt/
Geberit

— Geberit Mapress C-Stahl
Versorgungssystem

GEBERIT KNOW-HOW

— Geberit Pluvia Dachentwéasserung
— Geberit FlowFit Versorgungssystem

— Geberit PE Abwasserleitungen

Geberit Pluvia ist als Unterdruck-Dachent-
wasserung konzipiert und arbeitet mit voll-
gefiillten Rohrleitungen. Das hat zwei groB3e
Vorteile: Zum einen bendétigen die abfiihren-
den Leitungen an der Decke kein Gefille,
zum anderen kénnen sowohl die Leitungen
an der Decke als auch die Grundleitungen
kleiner dimensioniert werden als bei einer
herkdmmlichen Dachentwasserung. So
kann die H6he der Halle uneingeschrankt
genutzt und der Bodenaufbau so gering
wie moglich gehalten werden.
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